
阎际发 （中
国信保河北分公
司副总经理）：
《全 球 行 业
研究报告》 通过
对贸易相关统计
和变化的梳理，
详细阐述行业出
口现状及出口趋
势。一是实现以
国际市场需求为
引领，促进出口
企业提值增效，

转型发展；二是解决“信息不对称”问题，帮助
我省出口企业准确把握行业主要脉络，有效防范
市场风险；三是帮助出口企业了解行业贸易走势
以及未来发展趋势，进一步找准并掌握自身产品
在全球行业内的位置，从而有针对性地进行市场
开发。
另一方面，帮助各级政府了解所在辖区行业

全球贸易情况，制定针对性较强的政策措施推动
出口发展。

观 点

孔宪华（中国信保河北分公司总经理）：
中国信保河北分公司于2009年 12月成

立，八年以来，分公司累计支持我省外贸出口额
人民币逾3800亿元，支付赔款人民币逾10亿
元，帮助我省企业获得融资人民币逾286亿元。
今年1至11月，中国信保河北分公司通过追偿
业务帮助企业追回海外逾期应收账款3255.96
万美元（折人民币2.2亿元）。2018年，中国信保
河北分公司将进一步发挥政策性出口信用保险
机构专业化和综合服务能力优势，不断深化服
务。要提供积极的承保政策，加强对新兴市场、
“一带一路”国家、长账期赊销限额支持，帮助企
业抢抓订单；大力推广无抵押、免担保保单融资
服务，解决企业融资难、融资贵问题；加强海外
买方资信调查、全球行业报告、海外提单报告等
资信服务，帮助企业了解市场、了解客户；强化
理赔追偿服务，及时化解企业海外风险，弥补企
业损失；发展电子商务，利用电子化手段进一步
提升服务效率和服务质量。

张晓丁（中国银行河北省分行总审计师）：
金融是整个国民经济的一部分，与实体

经济紧密联系、互相支撑，而不是孤立的、分
割的。深化与中国信保河北分公司的合作，并
在全省范围内推广名为融信达的“保单融资”
产品，就是要针对全量出口型企业提供出口
本外币融资服务，助推企业外向型经济的做
大做强、转型发展，尤其针对中小型企业，只
要贸易背景真实可靠，凭借出口所形成的应
收账款，企业只要投保中信保，即可获得中行
最高可达500万元的信用授信。此举，就是为
了有效解决企业融资难、融资贵，缓解企业所
面临的“有单不敢接”在资金方面的困难。

郝志（河北信投集团副董事长）：
作为省级大型投融资机构，河北信投集团

肩负着壮大我省优势产业、推动工业化与信息
化有效融合、加快经济发展方式转变、助力企业
转型升级的职责。通过和中国信保河北分公司
签约合作，河北信投将借助中国信保在海外信
息、风险管理和信用保险等方面的服务优势，依
托电子口岸公司的“单一窗口”贸易便利化平台
和集团投融资方面的服务优势，联合金融机构
及类金融机构，利用新业态、新技术，打造投贷
联动及增值提升的可持续发展生态平台，全方
位助力外贸企业的发展。本次两家企业的战略
合作，旨在围绕国家外经贸发展战略，支持“走
出去”和“一带一路”建设，有效服务我省外贸企
业，提升外贸企业出口能力，加速推进供给侧结
构性改革，实现我省外贸企业可持续健康发展。

本版图片均由记者赵永辉摄

蓝庆新（对外经济
贸易大学教授）：
全球经济进入新一

轮调整期，国际贸易分
工格局加快调整，国际
贸易结构走向高级化，
以服务贸易和技术贸易
为代表的高附加值贸易
正在快速发展。以中国
为例，2012 年 - 2016
年，中国服务进出口年
均增速9.6%，高于同
期货物贸易9.7个百分

点，服务贸易世界排名上升至第二位。最新数据显示，
1月至9月，中国新兴领域进出口10495.3亿元，同比
增长10.3%。其中，知识产权使用费进出口同比增长
38.8%，电信、计算机和信息服务进出口增长25.2%。
服务贸易和技术贸易的快速增长成为中国外贸平稳发展
和转型升级的新增长点，在中国深度参与经济全球化、
融入全球价值链中扮演着重要角色，有助于深入推进供
给侧结构性改革，为国民经济持续健康发展做出重要
贡献。

权奇衡（省商务厅外贸处处长、机电办主
任）：
贸易是融入国际社会最重要的通道，不可

或缺；贸易也是衡量一个地区对外开放水平最
重要的指标，无法替代。我省外贸新业态新模式
虽然加速成长，但总体上仍处于起步初期，发展
水平较低，还没有挑起加快新旧动能转换、拉动
外贸持续快速增长的大梁。触网是外贸企业的
必修课：传统外贸企业要学会触网，一旦掌握了
互联网工具，会给企业带来颠覆性的变革。整合
是外贸企业战略选择：传统外贸企业要善于整
合资源，一旦尝到了共赢的甜头，企业发展将进
入快车道。创新是外贸企业发展的内生动力：传
统外贸企业要主动对接新业态新模式，一旦形
成叠加效应，企业将获得新的动能。
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服务实体经济 深化普惠金融

政银保合作形成外贸竞争新优势

本报讯（记者任国省）近日，由省商务
厅与中国信保河北分公司联合举办的“以
国际市场需求为引领 提高外贸竞争新优
势”研讨会在石家庄举行。现场发布了中
国信保制作的《国家风险分析报告》《全
球成衣行业研究报告》《全球皮革皮草皮
毛行业研究报告》，并邀请外贸领域专家
进行授课，旨在帮助企业了解国际市场需
求，掌握外贸新政策，提升国际市场竞争
能力。
“举办本次研讨会，就是为服务实体
经济，深化普惠金融，共同研讨如何发挥
好政府、银行、信保和企业合力，帮助我
省出口企业了解新业态新模式，提高外贸
竞争新优势，不断拓展我省对外贸易，更
好地服务和促进我省外贸强省建设。”中
国信保河北分公司总经理孔宪华在发言中
表示。

政策性出口信用保险对外
贸支撑力凸显

“当前，世界经济仍处在调整期，
全球总需求不振，大规模国际产业转移
明显放缓，世界科技和产业革命孕育新
突破，贸易保护主义持续升温。”出席
研讨会的省商务厅副厅长裴世馨对此发
表了自己的见解。她表示，今后一段时
期，外贸发展既面临重要机遇期，出口
竞争优势依然存在，也面临严峻挑战。
“以我省今年 1 至 10 月进出口情况来
看，虽然取得一定成绩，但与全国相
比，进出口增幅分别低3.8和 5.9个百分
点，形势依然严峻。”裴世馨说。我省
外贸企业参与国际贸易规则制定的能
力有待提升，外贸体制和营商环境需
进一步改进，我省外贸国际市场结
构、商品结构和贸易方式都需调整和
优化。
裴世馨表示，在这样错综复杂的形势

下，出口信用保险在保障我省外经贸稳增
长方面的政策性职能作用将愈发凸显。中
国信保随后提供的数据显示，今年1至11
月，中国信保河北分公司支持我省外贸出
口规模达92.9亿美元、同比增长10.3%，
承保额占我省海关出口额的33.3%，高于
全国平均水平14.1个百分点。服务支持我
省出口企业3835家，支持我省出口额和
服务支持客户数量均保持持续增长，在促
进我省外贸回稳向好方面发挥了积极
作用。
研讨会现场，中国信保河北分公司和

中国银行河北省分行、河北信投集团分别
签署战略合作协议，旨在发挥各自优势，
共同服务我省中小微企业融资、服务我省
“单一窗口”（指参与国际贸易和运输的各
方通过单一的平台提交标准化信息和单证
以满足相关法律法规及管理要求）和贸易
便利化。

资信服务让企业紧跟市场需求

外贸企业“走出去”要瞄准市场需求
和市场潮流，为帮助我省企业更好地了解
国际市场需求，中国信保结合河北省特色
出口行业需求，有针对性地制作了一系列
全球行业研究报告。中国信保河北分公司
副总经理阎际发现场发布报告并进行简要
解读，同时将已制作完成的《全球成衣行
业研究报告》《全球皮革皮草皮毛行业研
究报告》免费赠送参会企业，帮助企业了
解相关行业国际市场情况，为企业经营决
策、开拓市场提供参考。
《全球行业研究报告》是由中国信保
和省商务厅联合推出的针对我省出口企业
尤其是中小微企业重点出口行业的系列专
题研究报告，将陆续分期推出成衣、皮革
皮草皮毛、五金丝网、毛毯、箱包等24
个行业研究报告。报告全面、系统地对行
业的全球贸易数据和重点出口国别市场进
行了分析；通过对贸易相关统计和变化的
梳理，详细阐述行业出口现状及出口趋
势，为我省出口企业制定出口发展规划、

开拓国际市场起到参考作用。
“《全球行业研究报告》是中国信保资信
服务的一部分，希望帮助大家站在全球行业
市场的角度，紧跟国际市场需求，准确定位
目标市场，进行针对性的开发，扩大出口。”
孔宪华说。为帮助企业了解市场、了解客户，
1至11月，中国信保河北分公司累计发起海
外买家资信调查4600余份；针对我省特色
出口行业制作了24个全球行业分析报告；
开展了为小微企业免费赠送一份海外买方
资信报告活动；向省商务厅提供了34国进
口分析报告、5大行业全球贸易分析报告。
本次研讨会还特意邀请对外经济贸易

大学博士生导师蓝庆新教授做了《新时代
下国际贸易趋势和发展新动能》主题讲
座，介绍了新时代下国际贸易趋势和发展
新动能，为我省企业“走出去”提供了重
要和有价值的参考和借鉴。

政策性出口信用保险助力
小微企业“走出去”

研讨会上，省商务厅外贸处处长权奇

衡为参会的中小外贸企业介绍了我省扶持
外贸转型相关政策。而面对外部影响经济
环境不稳定的因素，出口信用保险也成了
一些外贸企业强有力的“保护伞”。在企
业面临“接单有风险，不接单无法生存”
时，一份出口信用保险保单可以让企业一
举两得。
在出口贸易中，中小微企业由于经验人

手不足、抗风险能力弱等原因，往往由于不
敢接单或设置过于严格的交易条件，导致在
国际竞争中失去贸易机会。中国信保河北
分公司通过进一步完善改进小微企业系列
保险产品、为小微企业提供更多风险管理增
值服务等举措，帮助企业灵活选择信用交易
方式，拓宽融资渠道，在防范风险的同时发
展壮大。中国信保努力扩大承保规模，分担
出口风险，保障收汇安全，帮助企业抢抓订
单，与中国银行河北省分行联合推出“融信
达”信保融资产品，帮助我省出口企业解决
“有单不敢接、有单无力接”问题，在支持我
省外贸出口上发挥了积极的作用。
孔宪华在发言中表示，对于中国信保

来说，信用保险的作用和价值不仅体现在
出险后的理赔方面，其风险管理服务早在
企业未投保之前就已开始。越来越多的出
口企业在前期的商务合同谈判阶段就邀请
中国信保介入，根据中国信保建议，将担
保方式、合同生效条件、付款节点及路
径、法律适用、争议解决、违约责任、汇
率损失等细节问题在合同条款中明确约
定，夯实商务基础。在企业投保之后，中
国信保由专业的客户经理、承保人团队，
密切关注买方、行业及国别风险异动，及
时向企业发出预警信息，帮助企业防患于
未然。在风险发生后，中国信保会派出专
业的理赔团队帮助企业与买方斡旋谈判，
帮助企业最大程度降低实际损失，并第一
时间支付赔款，及时减轻企业现金流压
力。事前—事中—事后全流程的风险管理
服务，既是广大企业最需要的保障，也是
中国信保核心竞争力的重要体现。
“服务实体经济和中小微企业，支持

‘一带一路’建设，我们是不遗余力的。”孔
宪华会后接受记者专访时表示，今后信保
服务外贸出口企业的措施就是用好理赔、
融资和资信三支箭，不断提高理赔响应速
度，加强与银行机构的合作，为中小企业设
计更加方便实用的融资产品，同时为投保
企业提供有价值的资信服务、信息服务。

本报讯（任国省）日前，中国信保
河北分公司与中国银行河北省分行签署
战略合作协议，推广“融信达”信保保
单融资业务，共同支持我省中小微出口
企业融资。

今年1至11月中国信保河北分公司
共帮助我省企业提供便利融资51亿元，
其中贸易险便利融资32亿元，担保便利
融资19亿元，有效缓解了出口企业融资
难问题，增强了企业承接海外订单能
力。为破解融资难、解决“有单无力
接”难题，中国信保河北分公司和中国
银行河北省分行扑下身子调研、呼应企
业需求、结合实际创新，在原有信保融
资产品的基础上，联合设计推出了专门

针对我省中小微企业、审批流程简化、
一般无须抵押担保的“融信达”信保融
资产品。此款产品面向我省出口额50万
至2900万美元的出口企业，可适用企业
范围3500多家，在我省出口企业中占比
约35%。
下一步，中国信保河北分公司和中

行河北省分行将进一步加强合作，争取
早日推广普及“融信达”产品，切实破
解我省中小微企业融资难。

2017 河 北
省“以国际市场
需求为引领 提
高外贸竞争新优
势”研讨会现场。

中国信保与中国银行共推“融信达”融资产品

本报讯（任国省）研讨会现场，河
北信息产业投资集团和中国信保河北分
公司签署战略合作协议，旨在通过EDI数
据对接，发挥中国信保政策性、专业化
优势，通过“电子口岸”平台为我省出
口企业提供资信、信用风险管理、融资
等服务，共同促进我省贸易便利化。
根据合作协议，中国信保河北分公

司将发挥在海外信息、风险管理和信用

保险等方面的服务优势，河北信投发挥
在电子口岸、“单一窗口”贸易便利化平
台和投融资方面的服务优势，相互配
合，共同发展，创新服务，为我省外经
贸企业提供信息服务和金融服务便利，
助力河北省外贸调结构转方式，实现合
作共赢。
目前中国信保积累了大量的海外国

别、行业和买家数据库，也积累了遍布
全球的资信调查渠道和专业的信息收
集、整理、评估技术，中国信保在海外
信息领域具有强大的优势。利用河北信
投“电子口岸”平台，让信息服务助力

出口企业开拓市场，抢抓订单，帮助出
口企业加强风险预判能力，识别管控
风险。
据介绍，中国信保的信息服务包括

发布《国家风险报告》《全球投资风险报
告》《海外进口商名录报告》《买家资信
调查报告》等等。《全球行业研究报告》
就是中国信保河北分公司结合我省出口
行业特点专门出资定制的报告，旨在帮
助中小微企业站在全球行业市场的角
度，紧跟国际市场需求的节奏，准确定
位目标市场，进行针对性的开发，扩大
出口。

中国信保与河北信投签约深化服务

面向出口额50万至2900
万美元的出口企业，可适
用企业3500多家

通过“电子口岸”平台为出
口企业提供资信、信用风
险管理、融资等服务

■相关

闻则周（中国信
保贸易险承保部专
家）：
企业走出去，外

派劳务纠纷逐年增
多，对外交、商务部
门带来压力。劳务纠
纷主要两种情况：
1、劳务人员不履
约，擅自离岗，劳务
公司需支付境外雇主
罚金等。2、由于种
种原因，雇主无法按

约定支付劳务人员工资。
目前，中国信保正在探讨以下模式：政府对辖区内涉及

劳务输出的企业同时投保《外派劳务人员履约保险》及《外
派劳务人员海外风险》两个产品。
赔付：1、劳务人员不履约，擅自离岗，劳务公司需支

付境外雇主罚金等情况：1个劳务人员违约，我公司赔数万
元。2、由于种种原因，雇主无法按约定支付劳务人员工
资：出现风险，我公司赔劳务人员数个月合同工资加回程
机票。


