
河北格雷服装

打造“互联网+
服装定制”新模式

推进工业转型升级

武强嘉华乐器有限公司

用工业设计敲开国际市场大门

转型样本

德国盖瓦乐器公司是欧洲乃至世界
乐器行业的领先公司之一，有近百年历
史，在亚洲、欧洲、南美等建有20多个分
公司，生产、经销的乐器近万种。
武强嘉华乐器有限公司坐落在河北

武强经济开发区乐器产业园，由德国盖瓦
乐器公司、美国DW公司和天津吉华贸易
公司投资建设，是一家集乐器设计、生产
制造、国际分销及物流配送于一体的综合
乐器制造商。
这里年可生产10万套爵士鼓、100

万支吉他、4万台电钢琴、100万支乐器支
架类产品，以及50万只乐器箱包，销往世
界各地。目前，公司在新技术推动下，正
在研发生产数码钢琴、电子鼓、电声提琴
和电吉他等产品。
坐落在河北小县的乐器公司，能将高

端产品销往世界各地，离不开工业设计这
个“点金圣手”。
公司成立以来，始终坚持把工业设计

作为提升企业档次、增强产品竞争力、扩
大市场占有率的制胜手段，不断强化产品
设计创新，以开放性思维推进工业设计，
企业发展逐步走上了品牌化、规模化和国
际化发展轨道。
目前，公司已成功申请33项国家专

利，其中25项是实用新型，5项是外观设
计,3项是发明专利。特别是企业自行设
计的DC系列爵士鼓，荣获了德国工业设
计红点奖，是打击乐器行业唯一获此殊荣
的产品。

“内外结合”组建工业设计
团队，打造工业设计平台

几年来，公司不断从发展战略高度强
化工业设计工作，努力将设计优势转化为
技术优势、竞争优势和市场优势。
在设计队伍上，向外，聚集国内外高

端设计资源，聘请来自德国、美国、意大
利、日本、韩国的7名国际知名乐器设计
工程师，以及天津工业大学、德中技术学
院等高校设计专业专家，成立了26人的
企业工业设计团队，下设键盘乐器、打击
乐器、管乐器、弦乐器、乐器箱包、生产设
备6个小组，全面提升企业设计能力。向
内，每年安排公司技术骨干人员，到美国、

德国等国家，接受打击乐器、管乐器、弦乐
器等工业设计培训，培养企业自己的工业
设计人才。
在平台建设上，不断加大工业设计投

入力度，投资3000万元建设了占地3300
平方米的工业设计中心，购置了3D打印
机等设备，使设计师的工作更加便捷高
效。通过工业设计中心卓有成效的工作，
公司产品使用功能不断完善，外观与功能
不断和谐统一，同时还融入了时代气息，
进一步提升了企业品牌形象。

强化产品市场导向，实施
精准设计和品牌塑造，实现“乐
器制造”向“乐器智造”转变

坚持以市场销售倒推产品设计，通过
产品设计不断推动企业转型升级，努力实
现“乐器制造”向“乐器智造”转变，最大限
度满足乐器用户新需求。
研究市场需求。先后聘请托马斯、迈

克·特拉纳等百名全球著名乐手（艺术
家），以及美国吉他中心、欧洲托曼等全球
前100名的乐器经销商，定期为企业反馈
市场需求和流行信息。公司结合市场信
息向设计师团队提出产品设计具体要求，
由设计师提交新产品设计大纲，再由公司
市场主管、艺术家和经销商组成的评审组
充分评定后进入产品精准设计。
把握发展导向。公司定期邀请来自

德国和美国的知名乐器高级技师、技术总
监到公司交流研讨西洋乐器发展方向，提
出设计意见建议，助推产品设计。如针对
高端乐手需求，公司对传统踩锤构造重新
进行优化设计，目前，公司设计的踩锤系
列产品深受市场欢迎，已成为国际打击乐
市场的主导产品。针对学习乐器费用高、
不方便的问题，公司结合网络技术，在电
声数字乐器新产品设计中成功植入了教
学系统，使学习音乐和乐器变得更容易、
更方便，大大降低了人们学习乐器和音乐
的成本。
培育自主品牌。目前，嘉华公司拥有

16个自主品牌，其中“GEWA”是用于高
级提琴、贝斯、各种高级乐器箱包及数码
钢琴等产品的品牌；“DRUM CRAFT”
是用于高档爵士鼓、电子鼓及行进鼓的品

牌；“ROY BENSON”是用于高档铜管及
木管乐器的品牌，“VGI”是用于高档吉他
的品牌。

融入国际市场，产品占据
欧洲市场的70%，美国市场覆
盖率达到60%

强化开放性思维，在产品设计、工艺
设计、机械设计等方面，全方位对标国际
知名乐器公司，以国际顶尖设计生产世界
高端产品、占领国际市场。目前，嘉华公
司乐器产品70%出口到欧美及亚洲100
多个国家和地区，占据欧洲乐器销售市场
的70%，在美国市场覆盖率达到60%。
打击乐器方面，以荣获工业设计红

点奖的DC品牌系列产品为主打，产品销
量突破万套，实现同档次产品销售数量新
突破。
铜管乐器方面，与美国著名的

CONN SELMER合作，成功完成次中音
号产品的设计，目前已批量投产；与美国
BM公司合作完成了系列高档军乐队专
用产品设计，成为全国第一个全部使用国
内金属材料设计制作的高端铜管乐器

产品。
提琴方面，与意大利有270年制琴历

史的家族企业——Mogar公司合作，在
德国 gewa 琴师的帮助下设计制作了
La Passione系列小提琴、大提琴产品，
让意大利高级制琴师首次认可中国企业
量产的提琴产品，在欧美市场拥有4000
万美元的份额。
吉他方面，在原有产品基础上，瞄准

欧美消费者需求特点，开发设计了一款古
典吉他产品。目前，已接到近百万支的订
单，欧洲最知名乐器电商Thomann 公
司，已用嘉华的产品替代了日本最知名品
牌YAMAHA的产品。
企业因工业设计而更具活力，产品因

工业设计而更具竞争力。下一步，嘉华公
司将大力开发智能乐器，使乐器产品越来
越“聪明”；为乐器产品开发网络平台，使
乐器的功能越来越强大；还将积极适应多
品种、小批量的柔性生产需求，加快乐器
生产的智能化提升改造。
在今后的发展实践中，嘉华公司将以

提高设计创新能力为第一动力，以增强核
心竞争力为目标，设计出更多自己的国际
品牌。 （王成果）

【本期样本】河北格雷服装股份有限公司系北京
威克多制衣中心在衡水市的全资子公司。主要生产
制作北京威克多制衣中心旗下三个品牌“VICUTU”
（威可多）、“GORNIA”（格罗尼雅）和“VGO”（微高）
以及欧洲客户生产制作服装，另一部分为个性化高端
定制业务。年生产能力130万件（套）。2017年实现
销售收入2.75亿元，利润2600万元。

格雷服装坚持以个性化需求促进模式创新。
根据个性化市场日益凸显，服装个性化定制市场
的诉求增多，河北格雷率先引进MTM个性定制
系统，可通过顾客喜好、需求自主选择面料花型、
款式变化，为顾客提供适合自己的个性化服装定
制，而自动试衣软件能在短短的几秒钟内展现顾
客定制的服装效果。同时，服装定制周期、服装派
送领取方式都以顾客需求为中心，达到真正意义
上的个性化服装定制。
以“互联网+服装定制”模式打通全部环节。

通过这样的模式，从客户下单到进口面料采购，到
数据化版型库，到自动裁床，到智能车间，到智能
物流，最后到客户手中，都通过网络进行操作，实
现了根据销售安排订单，根据订单安排生产计划，
简化了公司计划管理的工作，增强了企业快速应
对市场变化的能力。
以智能车间提升生产效率。智能车间建立了

企业工艺单模型标准，规范高效。车间员工通过扫
描枪即可显示该工位需要进行操作的工艺内容，极
大提高了工作效率。同时，通过智能车间与SAP
报工系统对接，有效控制生产订单加工的整个过
程，从订单创建、发料、报工、入库等环节，及时了解
服装在线情况，确保顾客订单的准确与及时。
以大数据分析实现款式全定制。公司通过数

据中心的建立，完成了指定必须输入数据域，数据
结构和有效性审核，跨模块数据引用等内容的标
准化，保证数据和信息的完整性，完善了企业管理
中的数据存储，提升了决策质量，提高了企业的技
术水平和经营效益。强化大数据运用，根据顾客
每次定制的体形变化，在保留顾客数据的基础上
进行优化，为顾客再次定制提供保证。
未来，企业还将构建3D智能自主设计定制平

台，打通消费者和设计师之间的壁垒。在满足个
性化需求的大规模定制基础上，满足设计师创业
平台上的生产保障。到2020年，力争成为国内高
档品牌男装个性定制生产线标杆。

【样本启示】

格雷服装通过个性化定制，打通了消费数据
和生产数据，连接需求和生产，通过人工智能技术
与互联网的结合，让传统服装定制获得新生。

（王成果）

近日，位于宁晋县的河北优林科技有限公司工人在利用国际先进的重型双面刨木
机加工木材。作为全国最大的木材优化（烘干）基地，该公司坚持产、学、研一体化发
展，与东北林业大学合作，利用生物树脂合成优化技术生产优化木产品，广泛用于家
具、装修、建筑等行业。 记者 赵永辉摄
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本报讯（记者邢杰冉）近日，京东商城
河北扶贫馆上线一个新产品——预售杜泊
羔羊肉。杜泊羊产地为丰宁满族自治县鱼
儿山镇头道沟村。页面上除了传统商品介
绍外，有一句话非常引人注目：每认购4只
杜泊羊，便可帮助一户贫困户脱贫。
在网上出售杜泊羔羊肉，是省国土资

源厅驻头道沟村帮扶工作组开展的扶贫项
目。该产品上线不到一个月，便售出220多
份，目前销售数量还在不断上升。销售所得
将成为当地贫困户及养殖合作社购买羊
羔、饲料的资金。
从“羊在坝上无人买”到产品实现网上

畅销，以及深度贫困村头道沟村发生的变
化，缘于省国土资源厅帮扶工作组的帮扶。
“头道沟村面积达30多平方公里，荒
坡地和林地占三分之二，饲草资源丰富，村
里家家户户都养羊，还有两家养殖合作社，
可为什么靠养殖没能脱贫？”2017年3月,
省国土资源厅帮扶工作组成员进村时，这
个问题困扰着驻村第一书记王明才。

经过挨家串户走访，王明才发现，村民
养羊多为散养，缺乏统一管理，无法形成规
模效益。村里的群阳养殖专业合作社负责
人郭万利也点出了要害：“我们的羊到该出
售时，只有等着商贩上门收购这一条销路，
对方给的价格又低，根本赚不到钱，有时还
赔钱。”
“必须扩大养殖规模，加强统一管理，
形成集养殖、屠宰、加工、销售于一体的产
业链，才能使头道沟村实现脱贫。”帮扶工
作组找准了头道沟村的脱贫路径。
帮扶工作组经过调研，发现杜泊羊生

长周期短、产肉率高、肉质好，当地所处纬
度特别适合其生长。为此，帮扶工作组首先
确定以养殖杜泊羊作为一种扶贫手段。
在养殖资金筹集上，省国土资源厅开

展了多途径认养活动。厅机关党员干部与
贫困户采取“一帮一”结对方式，每人投入
500元认养1只羊，共认养了260余只。
“认养的人如果想吃羊肉，羊出栏时按
市场价补齐尾款即可。如果不想吃羊肉，两

年后这500元将如数返还，就当是借钱给
贫困户养羊用。”王明才介绍。
这种扶贫方式渐渐引来河北道德90

后、天津青年企业家协会、廊坊车友会等
社会力量的加入。“这种认养模式既新鲜
又能为扶贫出一份力。现在我们团体共有
300余人认养了50只杜泊羊，筹集养殖资
金25000元。”河北道德90后发起人王月
洋说。
社会力量的加入、京东商城销售平

台的优势，使该村杜泊羊的认养数量大
幅增加，目前已达1000余只，共筹集养
殖资金50多万元。而且在网上预售杜泊
羊，不光筹集了资金，还把羊卖了出去，
一举两得。
在养殖模式上，帮扶工作组以头道沟

村现有的两个养殖专业合作社的技术和场
地为支撑，吸引该村258户贫困户加入，
并将他们个人的羊放到合作社寄养，合理
进行利润分成，不仅形成了利益共同体，还
确保了扶贫对象不脱钩。目前，该村两个养

殖合作社养羊规模已近3000只。
王明才算了一笔账：一只杜泊羊出栏

可卖1100元左右，减去购买羊羔、饲料、人
工管护费用等成本，可实现纯利润400元。
除去合作社利润100元，单个贫困户一只
羊每年可收入300元。
省国土资源厅负责驻村帮扶工作的相

关领导表示，“一帮一”、互联网+、众筹等
多种杜泊羊认养模式，走出了政府部门扶
贫工作唱独角戏的局限，实现了从单一行
政推动到社会广泛参与，探索出了一条新
的脱贫路径。
同时，帮扶工作组还利用头道沟村多

荒坡地和林地的现状，将养羊产生的粪便
用于紫花苜蓿种植，既优化了生态环境，又
给羊提供了有机饲料，形成了“种养结合、
循环经济、生态发展”的经济模式。接下来，
帮扶工作组将把“扶贫羊”模式复制到丰宁
其他适合发展杜泊羊养殖的贫困村，力争
打造全国闻名的杜泊羊产销基地，助力当
地贫困群众脱贫。

我省5地将创建国家
农村产业融合发展示范园

丰宁鱼儿山镇头道沟村

“扶贫羊”网上销售闯出脱贫路

1月8日，迁西县
世杰生态四季采摘园
里，工人正在管理花
期大棚桃。
近年来，迁西县

大力发展特色农业产
业，目前，已发展成林
菌间作、花卉种植、中
草药种植等十余种特
色农业产业，形成“四
季有花、四季有果”格
局，打造出农业专业
村、特色村150多个。
记 者 杜柏桦
通讯员 付文昊摄

四季有花

四季有果

本报讯（记者潘文静）近日，国家发改委、农业部
等七部门联合印发通知，同意148个单位创建首批
国家农村产业融合发展示范园。我省滦平县农村产
业融合发展示范园、南和县农村产业融合发展示范
园、饶阳县农村产业融合发展示范园、新乐市农村产
业融合发展示范园、望都县农村产业融合发展示范
园入选。
通知要求，各示范园创建单位要不断挖掘农业

的生态、文化、旅游等功能，积极探索农村产业融合
发展新模式，创新和完善产业链利益联结机制，有效
带动农民增收，将示范园打造成为本地区农村产业
融合发展的示范样板，推动农村一二三产业融合发
展取得更大成效。

邢台采用特许经营模式
建设国家储备林基地
本报讯（记者曹智 通讯员姚伟强）2017年12

月30日，邢台市城区及周边国家储备林基地建设项
目获农发行5.8亿元贷款，该项目建设规模为3.16
万亩，涉及邢台县、邢台桥东区、邢台桥西区、邢台经
济开发区和邢东新区。这是该市采用特许经营模式
实施国家储备林基地项目建设的又一重要成果。
2017年，受相关政策影响，国家储备林项目贷

款不再适宜采用政府购买服务模式。邢台市及时调
整工作思路，决定采用政府特许经营模式实施城区及
周边储备林基地项目，此举得到国家林业局和省林业
厅的肯定与支持。邢台市也成为全国首个采用特许
经营模式实施国家储备林基地项目建设的设区市。

本报讯（记者潘文静）1月10日召开的河北省“互
联网+扶贫”创新应用峰会，发布了2017年度河北省
“互联网+”创新成果、创新企业、领军人才获奖名单。
移动网络感知云、天通一号卫星移动终端等30

个成果，获评2017年度河北省“互联网+”创新成
果。中国电子科技集团公司第五十四研究所、中国
移动通信集团河北有限公司等 20家企业，获评
2017年度河北省“互联网+”创新企业。霍战群（河
北电信设计咨询有限公司）、李晓明（中国移动通信
集团设计院）等20人，获评2017年度河北省“互联
网+”领军人才。
该评选活动由省互联网协会、省信息产业与信

息化协会主办。

本报讯（通讯员张程鹏、高志红 记
者宋平）1月8日10时，河钢集团石钢公司
大棒线成品库内，一辆国V排放标准的重
型卡车，满载钢材驶向火车运输装载站。
为进一步提升环保标准，降低污染排

放，河钢石钢新近购置了10辆国V排放标
准的重型卡车，承担厂区内坯材搬倒运输
作业。同时，还购进一辆比亚迪Q1电动
新能源重型卡车进行厂区内部运输，该车
每年可节省柴油1.5万多升，减少二氧化碳
排放近4万公斤。
近年来，河钢石钢在累计投入16亿元

治理污染的基础上，2017年再次投资4亿
元对主厂区和鑫跃焦化厂区实施料场、卸
料线封闭项目建设和焦化烟气脱硫脱硝、
烧结除尘设施的升级改造。近几年，河钢
石钢新建了30个环保治理提升项目，目前
已投运25个，其余项目正在加紧施工。

河钢石钢强化污染治理

30个环保治理项目
已投运25个

30个成果获2017年度
河北省“互联网+”创新成果奖
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